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PARTYBUS TOURS

EMPRENDEDORES

«En tu empresa no debes dejar
nada para el ultimo momento»

LA NOCHE ES EL MEJOR SOCIO DE ESTOS JOVENES EMPRESARIOS QUE

HAN HECHO DE «SALIR DE MARCHA» UN AUTENTICO NEGOCIO

LAURA DE CUBAS

Con apenas 24 anos, César Gu-
tiérrez tenia claro que la noche
madrilena podia vivirse plena-
mente sin necesidad de coger el
coche. Por eso, en 2003 puso en
marcha junto con sus socios
Partybus Tours, un revolucio-
nario sistema que permitia a los
mis jovenes desplazarse por la
capital de fiesta en fiesta «sin
peligro de accidentes ni contro-
les y manteniendo el ambiente
de la discoteca: un autobis con
miisica, copas gratis y que pue-
de llevar de un local a otro con
entradas vip, sin colas»,

Dicho v hecho. Sin embargo,
la idea tenia tanto de original
como de dificil, ya que las prin-
cipales complicacionas para lle-
varlo acabo fueron la burocra-
tica, la legislativa— «al tema del
autobis fue muy complicadon,
comenta César— y, sobre todo,
la financiera. «Necesitabamos
una inversion muy elevada y no

teniamos suficiente con las ayu-
das privadas o publicas que
podiamos conseguir, Al final tu-
vimos que recurrir a la ayuda
de socios y familiaress, recono-
ce. Un apoyo con el gque pronto
pasaron de un pequefio autobiis
de 55 plazas a toda una flota que
albergaba vehiculos de dos plan-
tas y articulados.

La empresa crecid y se tras-
ladé a Barcelona y, mientras, sus
posibilidades aumentaban. «Co-
menzamos con gente joven, pe-
ro pronto nos empezaron a pe-

dir otros servicios —relata Cé-
sar—. Pasamos a llevar cenas de
empresa, despedidas de soltero
e incluir gestion de restauran-
tes y otros actividades como
paintball, multiaventura_.». Pro-
yectos que fueron tanto o mas
dificiles que los comienzos:
«Cuando tienes tu propia em-
presa lo tienes que tener todo
planificado, no puedes dejar na-
da para el altimo dia o al azar,

El trato con el cliente

Sin embargo, Céésar reconoce que
«hay muchos més aspectos po-
sitivos que negativos» y a la ho-
ra de valorar estos tres afios de
vida de Partybus destaca el tra.
to con el cliente y el hecho de «ser
tu propio jefen. «Conoces a mu-
chas personas y es enriquecedor.
Pero es muy diferente de cuan-
do sales con tus amigos. Ahora
soy el encargado ¥ tengo que
comportarine porque la noche es
peligrosa. Somos gente mas o me

Y

nos joven y hay que tener cui-
dado porque se te puede subir a
1a cabeza, Debes tener los piesen
€l suelo y darte cuenta de que tu
futuro te va en ello», advierte.
Las ganas de crecer han ayu-
dado a este joven empresario y
a sus socios a querer lanzarse
al mercado turistico —organi-
zando un Partybus Flamenco—
y preparar la expansién del ne-
gocio hacia otras capitales co-
mo Malaga, Sevilla o Valencia.
Proyectos todavia en ciernes pa-
ra los que siempre tendran pre-
sente 5us inicios, de los que Cé-
sar reconoce que aprendieron
mucho, «sobre todo que nada es
facils. Precisamente por esta
razén, a la hora de aconsejar a

César Gutiérrez Calvo (28 afios), socio fundador de Partybus Tours.

otros emprendedores, quiere de-
jar constancia de que «levantar
una empresa es muy duros,
«Les advertiria de que se pre-
pararan para pasarlo mal, pero
que insistan. 5i le ponen ganas,
lo van a conseguir, siempre lo
positivo es mas que lo negati-
vow, afirma. Mas en materia, el
socio fundador de Partybus re-
comienda a los jovenes empie-
sarios que sconozcan bien el sec-
tor, quie sepan de qué va antes
de lanzarse ¥ no se sorprendan
por hada» v, sobre todo, que «se
rodeen de personas eficientes,
vilidas v de confianza»,
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